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Vores kunde er en moderne pro-
duktionsvirksomhed indenfor
fgdevareindustrien, som indgar
i en udenlandsk ejet koncern-
struktur. Den verdensomspaen-
dende koncern er én af de foren-
de producenter og leverandgrer
i sin niche, og der er fokus pa
vaekst og opkab.

Der produceres unikke og kunde-
specifikke produkter savel som
egne brands, og virksomheden er
markedsleder i Danmark. Der er
en hgj grad af kontinuitet i ker-
neprodukterne, og der investeres
Igbende i nye produkter og tek-
nologier.

Virksomheden og koncernen
kendetegnes ved entrepeneur-
ship og gode resultater. Koncer-
nen beskeftiger mere end hun-
drede medarbejdere i DK og er
beliggende nord for Arhus.

KEY ACCOUNT MANAGER

FODEVAREINDUSTRIEN - BtB

Med direkte reference til den adm. direktgr bliver du ansvarlig
for salget i Danmark.

Malgruppen er store kader, grossister og industrielle slut-
kunder, og opgaven bliver at fastholde og udbygge markedet.
Salget i Danmark udggr ca. kr. 200 mio. Virksomheden er i dag
markedsleder og har et unikt brand.

Opgaven som Key Account Manager foregar primart hos kun-
derne og vil vaere koncentreret om samarbejdsaftaler, forhand-
lingsmader, prissetning og tilbudsgivning. Opgaven er at pleje,
vedligeholde og udbygge markedet, herunder at sikre ideer
og input til produkt- og konceptudvikling samt optimering af
samarbejdsmuligheder.

Der vil vaere begranset udlandsrejseaktivitet til europadivisio-
nens salgskontor.

Du har BtB erfaring som Key Account Manager eller salgschef
malrettet de store kaeder, fedevareindustrien og grossister, og
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du har erfaring med ravaresalg. Det er vaesentligt, at du har do-
kumenteret erfaring med forhandlinger, arsaftaler og direkte
salg til malgruppen. Har du erfaring med en international kan-
cernstruktur og parallelle kommandoveje, vil det veere en for-
del. Koncernsproget er engelsk.

Nggleordene i din personlighed er, at du er steerk til at skabe
relationer, og du har en kommerciel tilgang til dine opgaver.
Dit overblik er stort, du er vedholdende, og du evner at bevare
roen i forhandlingssituationer. Du har et personligt behov for at
levere en professionel indsats, og du er lgsningsorienteret og
personlig robust.

Send din ansggning mrk.: KAMO0405 til job@frontpeople.dk
eller FRONTPEOPLE A/S, Hjulmagervej 8 D, 7100 Vejle.

Har du spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte
os pa tlf. 751919 38.
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