SALGSCHEF

SELVSTANDIGT FORRETNINGSOMRADE / NY DIVISION

Vores kunde er en ambitigs
handelsvirksomhed med domicil i
Trekantomradet, og med reference til
direktionen sgges en salgschef som vil
vaere med til at fordoble omsatningen
for et selvstendigt produktomrade.

Virksomheden markedsfgrer at bredt
sortiment, bade standardprodukter

og individuelle produkter, til dansk
industri. Salgschefen far det fulde
salgsansvar for sit eget forretningsom-
rade og ledelsesansvar for et mindre
salgsteam.

Markedspotentialet berettiger en
vakststrategi og den ledelsesmassige
opgave bliver at coache og motivere
medarbejdere, og teamet som helhed,
hvor det er vaesentligt at skabe en
fzlles referenceramme i forhold til
marked, strategi og salgsmaessige
tiltag.

Du har erfaring med salgsledelse,
afsaetning B2B til danske industri-
virksomheder og gerne Key Account
Management.

Teoretisk har du suppleret dig med en
videregaende uddannelse og du ser
det som en god opgave at skabe mar-
kedsoverblik, struktur og retning.

Personligt har du ambitioner og dine
lederevner, humgr og drive har en
positiv effekt pa teamets succes. Du
er bevidst om, at "Teamet er vejen til
malet”.

Mail din ansggning til
job@frontpeople.dk mrk. "Salgschef”.
Hvis du har spgrgsmal til stillingen er
du velkommen til at kontakte Peter
Thyssen pa tlf. 751919 38.
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Vi vil vaere i front, nar mennesker
og virksomheder vil skabe fremgang

DK-7100 VEJLE WWW.FRONTPEOPLE.DK




